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Partner Güncelleme Toplantısı Ajanda 

Program 

09:00 – 09:40  Kayıt  

 

09:40 – 10:00  Hoşgeldiniz ve Oracle İş Ortaklığı Stratejilerimiz  

Pınar Aksu, Türkiye ve Orta Asya İş Ortakları ve Genel Sektör Satış 

Direktörü  

10:00 – 10:20  İş Ortaklığında Gelişmeler ve Ortak Hedeflerimiz  

Dr. Funda Öncü, Oracle İş Ortakları Yöneticisi  

10:20 – 11:10  Oracle Open World'de Yapılan Son Duyurular  

Sedat Zencirci, Oracle Satış Danışmanlığı Türkiye ve Orta Asya 

Direktörü 

 

11:10 – 11:40  Ara  

 

11:40 – 12:20  Orta Katman Ürünleri  

Ebru Kılıç Eker, Oracle Satış Danışmanlığı FMW  Yöneticisi  

12:20 – 13:00  Partnerlarımızla Yaptığımız Projelerde Nerelere Odaklanacağız?  

Duygu Ateş, Oracle Teknoloji Satış Yöneticisi  

Satış Sürecini Birlikte Nasıl Yönetebiliriz?  

Ersoy Bayraktar, Oracle Teknoloji Satış Yöneticisi  

 

13:00 – 14:00  Öğle Yemeği  
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Oracle İş Ortaklığı Stratejilerimiz 

• Oracle Teknoloji Satış Organizasyonu 

 

• Oracle’ın Önümüzdeki Dönem Stratejileri  

 

• Oracle ile Birlikte Nasıl Para Kazanırsınız? 
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Teknoloji Kritik Müşteriler Satış Organizasyonu 

Filiz Doğan 

Oracle Turkey Country Leader 

Tech Sales Director 

Elif Gürdal Özcan 

 

MFD Account Manager 

Gürhan Taşkaya 

Finance Account 
Manager 

Cem Şatana 

Tech Sales  Ankara 
Manager 

Dicle Soyer 

Territory Manager 

Faruk Özer 

Territory Manager 

Çağla Evcil 

Territory  Manager 

Merve Söylemez 

 

Turkcell Account Manager 

Ümran Akeğim 

 

Finance Sales Manager 

Murat Peker 

Territory  Manager 
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Teknoloji İş Ortakları ve Genel Sektör Satış Organizasyonu 

Pınar Rua Aksu 

Tech GB Sales &  Channel Director 

Sevgi Emül 

 

Partner Hub Manager 

Selma Levent 

 

Channel Manager 

Kererm Serim 

Ankara Alliances 
Consultant 

 

Mirlan Aspatarov 

CA  Channel Sales Rep 

Yuliya Aladoğan 

CA  Channel Sales Rep 

 

Gökhan Güngör 

  IMC Speacilist 

Bülent Karal 

TechGB Sales Manager 

Ersoy Bayraktar 

Territory Manager 

Duygu Ateş 

Territory Manager 

Neslihan Erdin 

Territory  Manager 

Cem Borhan 

Territory  Manager 

Özge Varış 

Territory  Manager 

Emrah Çetin 

Territory  Manager 

Aykut Tellibayraktar 

BI Co-prime 

Beyza Özkan 

FMW Co-prime 

Ahmet Sarı 

 

Channel Sales Manager 

Funda Öncü 

 

Istanbul VAD & Channel 
Manager 

PBC 

Gizel Sucuri 

Altan Seit 

OD 

Mehmet Midyat 

Egemen Ersan 

Aytek Karagözoğlu 

BDC 

Oya Canlı 

Sina Onat 

Özdeş Kırca 
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Oracle Open World 2011 San Francisco 

Önümüzdeki Dönem Stratejilerimiz 
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Oracle ile Birlikte Nasıl Para Kazanırsınız? 

OMM Modelimiz 
1.Daha geniş müşteri portföyüne odaklanmak için 

inanılmaz Rebate Oranları 

• Oracle 2000 listesindeki müşterilerde rebate 

oranı düşük 

• Kanal ile Gidilen Müşterilerde rebate oranı 

yüksek 

• Yatırımın  VAD lardan VAR lara kaydırılması 

• VAR’lara özel olarak planlanmış rebate’ler 

• Stratejik ürün satışlarında ek VAR rebate 

oranı 

2.Tüm Oracle ürün siparişlerinde Oracle Premier 

Support ile birlikte verilmeli 

3.Karmaşa azaltılarak Yazılım ve Donanım birlikte 

bir Yatırım Modeli hazırlandı 

Confidential - Oracle Highly Restricted - Do Not Distribute 
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FY12 OPN Rebate Modeli 

• Tek bir Donanım/Yazılım Rebate Programı 

• VAR’ların da desteğiyle projelerin VAD üzerinde konsolidasyonu 

• Tüm siparişlerde Oracle Bakımının da yer alması 

• Tüm rebate kazançları quarter sonundaki Oracle Kazançlarına paralel 

• Daha önceki tüm PGF ve diğer Rebate programlarının yerini  aldı 

Kanal Müşterileri Oracle 2000 listesinde olmayan müşterilerdir 

VAD Payı VAR Payı 

Oracle 2000 Müşteri listesi Rebate Oranı 1% - 

OMM Kaydı Yapılmış Kanal Müşteri Rebate Oranı 2% 3% 

Kanal Müşterisi Stratejik Ürün Rebate* Oranı - 5% 

*Stratejik ürün listesi değişebilir 

Confidential - Oracle Highly Restricted - Do Not Distribute 
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İş Ortaklığında Gelişmeler ve Ortak  

Hedeflerimiz 

• Kanal İş Ortaklarımızı Nasıl Sınıflandırıyoruz? 

• Katma Değerli  Distribütörlerimiz 

• Öncelikli ve Stratejik İş Ortaklarımız 

• Yazılım İş Ortaklarımız / Java İş Birliği / Aktif Partner Olmak 

• Oracle İş Ortaklığı Size Hangi Faydaları Sağlar? 

• Uzmanlaşma 

• ISV ExaStack Ready Programı 

• Partner Hub ve Aktif Kullanımı 

• Kampanyalar ile İş Fırsatları Yaratma 

• Ortak Hedeflerimizi Nasıl Gerçekleştiriyoruz? 

• İş Ortaklarımızın Satış Ekibimizle Ortak Çalışması 
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Katma Değerli Distribütörlerimiz 

– Artım  

• Anadolu Bölgesinde Yakın Çalışabilme (Index Ortaklığı) 

• Donanım ağırlıklı testler (ODA, Sparc, Storage) 

• Demo merkezini kullanabilme (BI) 

• Birlikte Satış ve Pazarlama Faaliyetleri 

• Finansal İşbirliği 

 

– Linkplus 

• Yazılım tarafında 15 yılın üstündeki bilgi birikiminin getirdiği avantajlar 

• Oracle ile Partner Hub İşbirliği 

• Partner Demo Merkezi (Exadata, ODA, SW+HW) 

• Birlikte Satış ve Pazarlama Faaliyetleri 

• Finansal İşbirliği 

• Plus Dergisi 
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Öncelikli ve Stratejik İş Ortaklarımız 
 

– Öncelikli (High Impact) İş Ortaklarımız  

 

• ORACLE EMEA A&C  Ortak İş Planı 

– Partner Profili 

– Pazarda Yaratılacak Ortak Katma Değer 

– Ortak Hedefler 

– Satış Hedefi 

– Fırsat Takibi 

– Birlikte Çalışabilme ve Pazarlama Hedefleri 

 

– Stratejik  İş Ortaklarımız  

• Global İş Ortaklarımız 
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Yazılım İş Ortaklarımız 

• Aktif Partner Olmak (80:20 Kuralı) 

• Projelerde Oracle Satış Ekibiyle Çalışmak  

• Oracle Stratejilerini ve Teknolojilerini Yakından Takip Etmek 

• Uzmanlaşarak  Farklılaşmak ve Projelerde Başarılı Olmak 

• ISV Uygulamalarının Oracle Ortamlarına Taşınması 

• Distribütör  Demo Merkezlerinin Kullanımı 

• Oracle Teknik Ekip Desteği 

• Eğitim Destekleri 

• Java’da İş Birlikleri 

• Oracle Projelerinde Çalışma Olanağı 

• Java Günlerinde Tecrübe Paylaşımı 

• Java Ekipleri Genişletme Modeli 
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Aktif Partner Olmak 

• Gelirlerimizin %80’ini, Partnerlarımızın %20’si ile yapıyoruz 

• Odaklı olmak / Uzmanlaşmak 

• Odaklandığımız konularda daha fazla Oracle ürünü kullanmak 
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Uzmanlaşma  

– Faydaları 

• Global Olarak Oracle Dünyasında Tanınma 

• Solutions Catalogue da Öncelikli Yer  Alma 

• Projelerde/Pazarlama Faaliyetlerinde Öncelikli Olma 

• Ürün Kampanyalarında Uzmanlaştığınız Konuda Yer 

Alma 

– Nasıl Takip Edilir? 

• Tüm Ekip Olarak Hedeflerimizin İçinde (Selma Levent) 

• Global Olarak Paylaşılan İş Planları İçinde 

– Nereden Başlamalı? 

• Oracle Ekibi ile Yıllık Stratejik Plan  

• Projeler Doğrultusunda Planın Periyodik Takip Edilmesi 
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• Akademi Bilgisayar – DB 

• Bimar – DB 

• Birim – DB 

• Ecore – DB 

• Experteam – DB, RAC 

• İdea – DB, Performance Tuning, Enterprise 

Manager, Security 

• Infotech – DB 

• Innova – DB, Performance Tuning, Solaris 

• Koçsistem – DB, Performance Tuning, RAC, 

Solaris 

• Kora – DB 

• Linkplus – DB, Enterprise Manager, 

Performance Tuning, RAC 

• Metod – DB 

• Oratech – DB 

• Oraturk – DB 

• Oytek – DB 

 

 

DB Uzmanlaşma FMW Uzmanlaşma 

• Experteam – BI, Goldengate 

• G Teknoloji – BI 

• Idea – Goldengate 

• ITD Asseco – Goldengate 

• Inspirit – Goldengate 

• Is Zekası – Goldengate 

• Kora – BI, Goldengate 

• Signum – BI, Webcenter 

• Verisis - Goldengate 
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ExaStack Ready Programı Türkiye’de Başlatıldı 
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Partner Hub ve Aktif Kullanımı  

Partner Academy           İhtiyaçlarınızı karşılamak üzere size özel olarak 
hazırlanmış, uygun fiyatlı, uzman eğitimler sağlıyor. 
 
 

ISV Migration Center     Oracle DB ve FMW teknolojilerine geçişte, ücretsiz ve 
uzman teknik destek veriyor. 
 
 

Partner Studio                İş çözümlerinizi müşterilerinize ve müşteri adaylarınıza 
gösterebileceğiniz, ücretsiz ve uygun bir ortam 
sunuyor. 

Oracle Partner HUB, tüm Oracle İş Ortağı aktivitelerinin 

çekirdeğini oluşturmak üzere tasarlanmıştır.  
 
 
 
  

Gelirinizi en üst seviyeye çıkarmak için,  

yeteneklerimizi sizinle paylaşıyoruz! 
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ISV Migration Center 

Aralık 2011 - Şubat 2012 Dönemi (Ücretsiz) Workshop Takvimi  

 

WORKSHOP ADI Başlangıç Tarihi Süre Dil – Lokasyon 

SQL to Oracle Migration Workshop Aralık, 02 1 gün TR – İstanbul 

Golden Gate Workshop Aralık, 22 1 gün TR – İstanbul 

DB for Beginners Workshop Ocak, 05 1 gün TR – İstanbul 

ADF Fast Track Workshop Ocak, 17 4 gün TR – İstanbul 

Exadata Workshop Ocak, 19 1 gün TR – İstanbul 

SOA Suite Foundation Workshop Ocak, 30 3 gün TR – Ankara 

ADF Foundation Workshop Şubat, 02 2 gün TR – Ankara 

Security Workshop Şubat, 09 1 gün TR – İstanbul 

WebLogic Foundation Workshop Şubat, 15 2 gün TR – İstanbul 

Enterprise Manager Workshop Şubat, 23 1 gün TR – İstanbul 

SOA Suite Foundation Workshop Şubat, 29 3 gün EN – İstanbul 

Workshoplara kayıt olmak için, partnerhub@linkplus.com.tr adresine mail 
atabilirsiniz. 

mailto:partnerhub@linkplus.com.tr
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Kampanyalar ile İş Fırsatları Yaratma  

Üç ayda bir 
yayınlanan Regional 
ONE dergimizde 1,5 

sayfalık yer verebiliriz 

Bilgicozumleri.com 
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Ortak Hedeflerimizi Nasıl Gerçekleştiriyoruz? 

• Seçkin Partnerlarla Çalışarak 

• Partnerlar ve Oracle (Satış ve Kanal) Ortak Çalışarak 

• Ürünler Üzerinde Uzmanlaşarak Öne Çıkarak 

• Oracle Etkinliklerini ve Eğitimlerini Takip Ederek Güncel Kalarak 

• Ortak İş Planı Yaparak ve Bunu Düzenli Olarak Takip Ederek 

• Ortak Pazarlama Faaliyetleri veya Kampanyalar Düzenleyerek 
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